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Election du Dirigeant de I'année 2009

HAUTE TECHNOLOGIE

Frédéric Amoros-Routié, président de Nexio

’homme qui electrise
es grands comptes

La PME toulousaine affiche des indicateurs de
croissance presque insolents. Son secret 7 Avair
reussi a faire reconnaitre son expertise aupres

de ses prospects et clients.

a sociéré roulousaine MNexio,
gpéeialisée dans le contréle
de la compatibilité électro-
magnétique entre dquipe-
menits électriques et électro-
nigucs, foit des édncelles, En 2008,
lentreprise o affiché une croissance
de 40 % et une rentabilité nete de
9 9. Et pour 2009, son président,
Fréedéric Amoros-Routé, prévoit
une hausse de activité de 20 4
30 %, Les raisons de cette santé
florissante ? = Nous nous somimes
développés pragressivernent, en pro-
posant des prestations de plus en plus
eomiplexes », explique le dirigeant. Sa
premiére offre visait & automatiser
les tests de companbilité électroma-
grétigue viaun logiciel. Uentreprise
propose awjourd'hui, en plus, des
essals complexes sur des avions et
satellites ou encore des simulations
aur des systémes dectroniques. Cer
élargissement de son offre, fruir de
cing années d'investisiement en
RE&D, permet & Nexio d'étre présent
chez leg géante de Uindustrie, de
PSA 4 Renault, d'EADS 4 Thalés, en
passant par Philips, Panasonic ou
Legrand.
Si Pactivité de Nexio a décollé en
2008, c'est grice au lancement de
son activité de simulation sur des
systémes électroniques. « Demblée,
NOLEs QoS rectd unacoled! trés fave-
rable dans le milicu adronautique,

Far Anne-Frangolse Rabaud

puis dan: Uavomobile qui nous a,
en outre, sollicités sur des projets de
matenrs hybrides =, racome Frédéric
Amoros-Routid, Lentreprise o ainsi
puentrer chez les grands de 'in-
dustrie frangaise et internationale,
grice A sa participation & un pale de
compétitvitd sur acronautique et
les systémes embarqués, Ce travail
Iul a permis de mutualiser ses colts
dle RE&D avec dlautres industriels tels
que EALS IW, Continental o encore
Thales Alenia Space, et de se faire
connaiire, « Cette parficipation nous
a donnd pne vrate ldgitimité auprés
de nos partenaires induseriels. Ns lont
perpue comme un gagede sdricae et de
prafessiennalisme », analyse Frédénic
Amoros-Routié, Des clients égale-
ment séduits par le fait que Nexio
soir indépendant et multisectoriel
(automobile, spatial, IT...}, ce qui
lui permet de proposer des solutions
globales.

Des ambitions internationales.
Enfin, en 2008, Nexio s'est lancé &
l'imternational En Allemagne tout
d'abord. « Cestun morché proche de
nous, géographijuement et culturede-
ment, commente Frédéric Amoros-
Routié. Nous avons commeenced o
déeracher nos premiers contrats Uan-
née dernitre et 2009 sera, je le cruis,
une grande année. » Puis, en juin
2008, Ventreprise est partie 4 Fas-
saut des Erats-Unis, « Nous y avions
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de belles perspectives, notamment
celle douveir une filiale. La crise est
venue jouer les trouble-féte, mais
deputis février, les perspectives sont a
nouvent plus dégagédes » La Chine,
autre partenaire, vient de signer
avec In PME trois contrats, La direc-
tion prévoit de résliser su minimum
10 9% de sos ventes & expoariation
eette annde et envisage de eréer une
filiale sur chacun de ses marchés
stratégiques. Enfin, pour 2009, la
direction se lance un nouveau deéfi:
celui de prospecter le marché des
PME. « fl y aune réelle demande surle
secteur de l'électronigue», assure le
présicent de Nexio, que rien ne sem-
ble pouveir arrérer. @




